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Walter und HELLER vereinbaren Partnerschaft

HELLER CEO Dr. Thorsten Schrmicit
und Walter Prasident Christoph
Geigges unterzeichnen die Verein-
barung zur Technologie- und
Entwicklungspartnerschaft

(Bild: HELLER)

Die Walter AG und die Gebr. Heller
Maschinenfabrik GmbH sind vor
kurzem eine Technologie- und Ent-
wicklungspartnerschaft eingegan-
gen. Mit der Kooperation sollen
ganzheitliche Kundenlésungen im

Zerspanungsbereich auf den Weg
gebracht werden, Durch die ge-
meinsame Entwicklung zukunfts-
fahiger Bearbeitungsprozesse wol-
len die Unternehmen ihre Produkte
erproben, optimieren und in den
Markt einfihren.

Die beiden Vorstandsvorsitzenden
der baden-wlrttembergischen Fir-
men freuen sich auf die enge Zu-
sammenarbeit und sind von der
Win-win-Strategie mehr als (ber-
zeugt. HELLER CEO Dr. Thorsten
Schmidt: ,Walter ist ein heraus-
ragender Technologiepartner, der
umfassendes Werkzeug-Know-
how und reichhaltige Erfahrung in
der Zerspanung mitbringt. Dazu
verfugt Walter Gber die notwendige
Werkzeugtechnologie, die in der
Metallbearbeitung einen direkten
Produktivitdtsvorteil fir die HELLER
Kunden darstelit, Zusammen mit
den Starken, die HELLER im Ge-
péck hat, ergeben wir ein gutes Paar
in den Bereichen Entwicklung und
Technologie®,

Auch Christoph Geigges, President

von Walter, sieht in der Partner-
schaft klare Vorteile fir beide Fir-
men: ,Die Kooperation mit HELLER
erdffnet uns eine Vielzahl von
Méglichkeiten, da das Unterneh-
men Uber das Wissen und die Er-
fahrung verfigt, unterschiedliche
Werkstiicke bedarfsgerecht 2u ris-
ten und zu bearbeiten. In Kombina-
tion mit unserem umfassenden An-
gebot an Zerspanungswerkzeugen
kénnen wir unseren Kunden 80 ein
perfektes Paket anbieten. Die Zu-
sammenarbeit mit HELLER an spe-
zifischen Anwendungsprojekten im
Bereich der Komponenten fUr die
weltweite Automobil- und Luftfahrt-
Industrie ist eine spannende Ent-
wicklung, von der alle Beteiligten
profitieren werden."

Das Tubinger Unternehmen arbei-
tet bereits seit vielen Jahren mit
HELLER zusammen, sowoh! als
Kunde als auch als Lieferant, Be-
reits heute sind in den Technolo-
glezentren und Produktionsstatten
von Walter méhrere Maschinen von
MELLER im Einsatz.

ARNO Werkzeuge mit Rekordumsatz in schwierigen Zeiten
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Simon Storf: _Dieser Rekordumsatz
bestitiat fridore Weic .
und unsere Ausrichtung, mit viel Be-
ratungskompetenz nah bel Kunden
und Anwendem zu sein* (Bild: ARNO)
Die Karl-Heinz Arnold GmbH hat
das vergangene Jahr mit knapp
58 Millionen Euro Umsatz abge-
schlossen und damit einen Umsatz-
rekord in der Firmenhistorie erzielt.
Dabei kommt die Steigerung von

knapp 4 % gegeniber dem Vor-
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jahr trotz schwiengem Umfeld vor
allem durch Wachstum in Deutsch-
land, das knapp 60 % des Um-
satzes ausmacht, Der Exportan-
teil liegt bei knapp 40 %, hat sich
aber in den Reglonen unterschied-
lich entwickelt. Bei den Produkten
stiegen die selbst hergestellten und
stets lieferbaren Werkzeuge fir be-
ratungsintensive Prozesse (ber-
durchschnittiich. Die Werkzeugver-
kaufe uber den E-Shop legten um
mehr als 40 % 2zu. .Dieser erfreu-
liche Rekord bestétigt frihere Wei-
chenstellungen und unsere Aus-
richtung, mit viel Beratungskom-
petenz nah bei Kunden und An-
wendern zu sein”, bekraftigt Simon
Storf, einer der Geschaéftsfihrer bei
Arno Werkzeuge. Zum Ergebnis sa-
gen die Verantwortlichen traditio-

nell nichts. Es sei jedoch nicht in
gleichem MaBe gewachsen, weil
Preis- und Lohnsteigerungen so-
wie Materialkosten die Entwicklung
dimpfen.

2024 sehendie Verantwortlichen bei
Armo Werkzeuge weiter Wachstum-
schancen. Trotz pessimistischer Vo-
raussagen von Wirtschaftsexperten
strebt das Familienunternehmen ei-
nen Umsatz (ber 60 Millionen Euro
an. ,Anspruchsvolle Aufgabenstel-
lungen im Zusammenhang mit der
Transformation bedingen komplexe
Zerspanungsprozesse. Daflr be-
nétigen Kunden passende Werk-
zeuge mit entsprechender Bera-
tungskompetenz®, sagt Storf. Inve-
stitionen in den Standort und den
internationalen Vertrieb unterstrei-
chen diese Zuversicht.
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