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News & Facts

ISBE setzt auf Doppelspitze

M Die ISBE GmbH, ein Unternehmen fir
Softwarelosungen im Umfeld der Ferti-
gung von Prazisionswerkzeugen, verstarkt
ab dem 1. Januar 2024 die Geschaftsfih-
rung mit Christian Dilger, einem erfahrenen
Experten in der Werkzeugbranche.

Um der Herausforderung einer deutlich
steigenden Nachfrage nach innovativen
Softwarelésungen im industriellen Be-
reich, insbesondere fiir Zerspanungswerk-

zeuge, adaquat zu begegnen, setzt die
ISBE GmbH auf eine organisatorische Star-
kung und Ausweitung ihrer Fihrungsstruk-
tur. Die Neugestaltung der Geschaftsfih-
rung um ISBE Griinder Dr. Claus Itterheim
ist ein zentraler und konsequenter Schritt,
um das Wachstum der ISBE GmbH weiter
voranzutreiben.

Durch seine langjahrige Erfahrung im Be-
reich von Software und Herstellung von
Zerspanungswerkzeugen unter Einsatz ver-
schiedenster Technologien und Fertigungs-
verfahren stellt Christian Dilger die ideale
Verstarkung fiir den weiteren Ausbau der
positiven Unternehmensentwicklung der
ISBE GmbH dar. Bislang verantwortete er
unterschiedliche Funktionsbereiche ange-
fangen von technischer Softwareentwick-
lung bis hin zur Leitung einer Vertriebsor-
ganisation von Werkzeugschleifmaschinen
im In- und Ausland. Die Kombination aus
Erfahrung und Fachwissen, die beide Ge-
schaftsflihrer reprasentieren, schafft die
perfekte Grundlage fir eine erfolgreiche
Zukunft des Unternehmens.

weitere Infos: www.isbe.de

Rekordumsatz in schwierigen Zeiten

W Die Karl-Heinz Arnold GmbH hat das
vergangene Jahr mit knapp 58 Millionen
Euro Umsatz abgeschlossen und damit ei-
nen Umsatzrekord in der Firmenhistorie
erzielt. Dabei kommt die Steigerung von
knapp vier Prozent gegentiber dem Vorjahr
trotz schwierigem Umfeld vor allem durch
Wachstum in Deutschland, das knapp 60
Prozent des Umsatzes ausmacht. Der Ex-
portanteil liegt bei knapp 40 Prozent, hat
sich aber in den Regionen unterschied-
lich entwickelt. Bei den Produkten stiegen
die selbst hergestellten und stets lieferba-
ren Werkzeuge fiir beratungsintensive Pro-
zesse Uberdurchschnittlich. Die Werkzeug-
verkdufe tber den E-Shop legten um mehr
als 40 Prozent zu. 2024 will das Familienun-
ternehmen erneut wachsen und setzt wei-
ter auf Kundenndahe durch kompetente
Vor-Ort-Beratung.

Trotz pessimistischer Voraussagen von
Wirtschaftsexperten strebt das Familienun-
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Simon Storf, einer der Geschdftsfihrer bei

ARNO Werkzeuge: ,Dieser Rekordumsatz be-
stdtigt friihere Weichenstellungen und unse-
re Ausrichtung, mit viel Beratungskompetenz

nah bei Kunden und Anwendern zu sein

ternehmen einen Umsatz tiber 60 Millionen
Euro an. Investitionen in den Standort und
den internationalen Vertrieb unterstreichen
diese Zuversicht.

weitere Infos: www.arno.de

Personalwechsel
bei SW

M Dr. Daniel Rieser ist seit Oktober 2023
neuer Geschéaftsfuhrer fir Vertrieb und
Marketing bei der Schwabische Werkzeug-
maschinen GmbH (SW). Beim Weltmarkt-
fuhrer fir mehrspindlige CNC-Bearbei-
tungszentren mit Sitz in Waldmaéssingen
konzentriert sich Dr. Rieser auf die Entwick-
lung internationaler Vertriebsstrategien.

Risiken als Chancen begreifen. Das ist das Cre-
do von Dr. Rieser. Deshalb freut er sich auf die
neuen Herausforderungen bei SW. Fiir ihn ist
es besonders wichtig, die aktuelle Vertriebs-
situation vor Ort in der Zentrale in Waldmos-
singen und in den jeweiligen internationalen
Niederlassungen genau zu verstehen.

Der erfahrene Diplom-Physiker und promo-
vierte Maschinenbauer Dr. Rieser blickt auf
eine langjahrige Karriere im Top-Manage-
ment von Technologieunternehmen zu-
riick - vor allem im Vertrieb, vornehmlich
in Asien. Zuletzt war der 48-Jahrige als Ver-
triebsleiter bei einem weltweit fiihrenden
Maschinenbauunternehmen fir thermische
Produktionslésungen und Beschichtungs-
technologien in Blaubeuren tétig. Dort ver-
antwortete er die operative und strategi-
sche Planung sowie die Steuerung des Ver-
triebs und der Vertriebspolitik. Seine Erfah-
rungen auf dem asiatischen Markt kommen
Dr. Rieser zugute, denn der Waldmassinger
Werkzeugmaschinenhersteller SW streckt
seine Fuhler, neben Nordamerika und
Mexiko, verstarkt in den asiatischen Raum
aus. Damit will SW die eigene Position als
fihrender Hersteller von smarten Ferti-
gungslosungen fiir vorwiegend grof3e Bau-
teile im Bereich der Elektromobilitat weiter
ausbauen.

weitere Infos: www.sw-machines.com



